

[image: D:\Daten\1-ProConTech\2-Kunden\Kunden 2019\Tadschikistan\Media\Web\Tadjik Startup Logo.jpg]

 












Название проекта/ идеи 
Бизнес-план


День:---------------- 

















Связь 

ФИО предпринимателя 
Телефон: ------------------------------
E-Mail: ------------------------------

[bookmark: _Toc12976695][bookmark: _Toc12986080][bookmark: _Toc12975779][bookmark: _Toc13054109]Содержание

1 Вывод 2
2 Бизнес-идея 3
2.1 Товары/услуги 3
2.2 Потребности и интересы клиентов 3
2.3 Рынок и конкуренция 4
3 Клиент 4
3.1 Целевая группа 4
3.2 Продажи и распространение 4
3.3 Лояльность клиентов 5
4 Компания 6
4.1 Предприниматель 6
4.2 Сотрудники 6
4.3 Партнеры 6
4.4 Местоположение 6
4.5 Правовая форма и нормы 7
4.6 Риски 7
5 Финансы 8
5.1 Транзакции 8
5.2 Затраты 8
5.3 Приват Ошибка! Закладка не определена.
5.4 Спрос на капитал и финансирование 10
5.5 Рентабельность 10
5.6 Прогноз ликвидности 11

1.   Вывод
В этом разделе обобщите/запишите наиболее важные аспекты вашего проекта. Эта часть должна быть написана в конце (после того, как вы написали весь проект), но она должна быть размещена здесь первой.

Основные вопросы:
Что лежит в основе вашей бизнес-идеи?

Какие продукты или услуги вы предлагаете и почему клиенты покупают их у вас?

• Кто является учредителями и какова их соответствующая квалификация?

• Когда ваша компания начнет получать доход?

• Почему и в каком объеме необходим внешний капитал?
2 Бизнес-идея
2.1 Продукты/услуги

Сделайте свое предложение максимально ясным и конкретным.

Основные вопросы:
• Какие продукты или услуги вы предлагаете?

• Что отличает ваше предложение (в чем заключается ваша инновация?) и почему оно особенное?

• Как вы хотите убедить своих клиентов? через цену или качество продукта/услуги?
2.2 Потребности и интересы клиентов
Опишите, почему ваше предложение привлекательно с точки зрения клиента.

Основные вопросы:

• Какие потребности клиентов удовлетворяются? или какую проблему вы решаете для своего клиента?

[bookmark: _Toc127874885]• Какую пользу получат клиенты от вашего предложения?
• Насколько ваши клиенты удовлетворяли свои потребности до сих пор?
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В этом разделе вы проанализируете рыночную среду и своих конкурентов.
Основные вопросы:

• Кто ваши конкуренты и какие конкурирующие продукты существуют?

• Чем ваша компания/предложение отличается от ваших конкурентов?

• Насколько велик рынок и как ожидается рост отрасли?

Покупатель  
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Здесь опишите, кого вы хотите привлечь своим предложением.

Основные вопросы:
Кто ваши целевые клиенты или группы?

Что отличает ваших клиентов/группы клиентов?

По каким критериям клиенты принимают решение о покупке?

У вас уже есть первые заказы на будущее?

3.2 Продажи и распространение
Опишите запланированные мероприятия по маркетингу и продажам.

Основные вопросы:

Как вы представляете свою компанию и деятельность публике?

Через какие каналы продаж вы достигаете своих клиентов?

С помощью каких закупочных и рекламных мер вы привлекаете своих клиентов?
3.2 Лояльность клиентов
Опишите, как вы можете поддерживать связь клиентов с вашей компанией.

Основные вопросы:

Как вы поддерживаете связь со своими клиентами?

Какие шаги вы предпринимаете для обеспечения лояльности клиентов?
3 Компания 
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Познакомьтесь с людьми, которые основали компанию или входят в управленческую команду.

Основные вопросы:

Какие профессиональные, личные и деловые навыки и опыт отличают вас или вашу управленческую команду?

В какой ситуации и мотивации вы нашли компанию?
3.2 Сотрудники 
· Расскажите, как вы организуете свой бизнес.
· 
· Основные вопросы:
· 
· Какие обязанности и ответственность должны выполнять сотрудники?
· 
· Сколько рабочих вам нужно?
· 
· Какой квалификацией должны обладать сотрудники?

3.3 Партнеры 
Опишите, какими партнерами вы пользуетесь (например, ключевые партнеры по сотрудничеству или поставщики).

Основные вопросы:

Опишите, какие партнерские отношения вы используете (например, ключевые партнеры по сотрудничеству или поставщики)
3.4 Месторасположение 
Опишите местонахождение вашей компании.

Основные вопросы:

Где вы хотите реализовать свой проект?

Что отличает местоположение вашей компании?
  Какие постройки вам доступны?

  Какие корректировки вам нужны?
3.5 Юридическая форма и условия
Опишите, как вы хотите обрабатывать процедуры.

Основные вопросы:

В какой организационно-правовой форме вы учреждаете компанию?

Какие специальные правила (например, лицензии и правила торговли) вам необходимо соблюдать?
3.6 Риски
Опишите, какие факторы могут помешать развитию вашего бизнеса и что вы можете с этим поделать.

Основные вопросы:

Какие серьезные проблемы могут возникнуть (например, дорогие закупки/закупки для конкретных клиентов; целевые клиенты не имеют ожидаемого спроса или не желают тратить деньги на поставки; более сильная, чем ожидалось, конкуренция; трудности с поиском подходящих сотрудников; потеря поставщиков; безнадежные долги и т. д. )

Для региональных или инновационных компаний: Какие риски могут возникнуть в результате изменений общих условий, таких как технологии, тенденции и т. д.?

Какие меры вы планируете справляться с вызовами и рисками?
4 Финансы 
5.1 Транзакции 
Опишите, откуда берется ваш оборот и как он развивается в течение первых трех лет.

Основные вопросы:

Как вы рассчитываете свои цены и как они соотносятся с рыночными ценами?

Как развивается торговля отдельными товарами на продажу?

Как развивается общий трафик?
5.2 Расходы 
Опишите, какие расходы будут понесены и как они будут развиваться в первые три года.

Основные вопросы:

Какие расходы (например, стоимость товаров или материалов) непосредственно связаны с оборотом?

Насколько высоки расходы на содержание ваших сотрудников?

Примечание. В случае корпораций может быть включена заработная плата управляющего директора, а в случае партнерства ваша заработная плата записывается в разделе частного вывода средств.

Насколько высоки эксплуатационные расходы (например, арендная плата, расходы на электроэнергию, страхование)?
5.3 Юридические права 
Опишите, сколько денег вы получаете от компании/компании на личные нужды?

Основные вопросы:
Каковы расходы на проживание (например, частная аренда, медицинская страховка, питание)?

Сколько подоходного налога вы должны платить?

Примечание: Вы можете составить примерный план на основе прогноза рентабельности (денежного потока).
 
Используйте таблицу, чтобы рассчитать потребность в капитале и показать, как она структурирована? Используйте другую таблицу, чтобы показать, как вы планируете привлекать капитал.

Основные вопросы:

Какие инвестиции нужны вашей компании (например, офисное оборудование, машины, здания и транспортные средства)?

Есть ли вещи, которые нужны вашей компании, в которые вы сами вносите свой вклад? Сколько они все еще стоят (вклад в натуральной форме, например, ваш компьютер, ваша машина)?

Каковы единовременные расходы на создание вашего бизнеса (например, первоначальное оборудование, плата за регистрацию бизнеса, арендный депозит)?

Сколько капитала вам нужно для начального этапа, если у вас больше платежей, чем снятий?

Какой объем ликвидности вам нужен в качестве общей подушки безопасности и сокращения времени между выплатами и выводами в течение месяца?

Сколько вы вносите на свой счет (денежные сбережения)?

Где вы возьмете дополнительные средства для покрытия ваших потребностей в капитале?
Прибыль 
Прогноз прибыльности основан на ваших предыдущих данных. Используя эти числа, опишите следующие моменты:

Основные вопросы:

Как расходы соотносятся с доходами?

Когда вы начнете получать прибыль и как она будет развиваться?
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Прогноз ликвидности основан на ваших прошлых данных. Используйте эти цифры, чтобы объяснить следующие моменты:

Основные вопросы:

Как развивается ликвидность вашей компании?
Запланировали ли вы резерв денежных средств на случай непредвиденных расходов и просроченных платежей?
6 приложение 
Добавьте вложения, такие как резюме, рекомендации, сертификаты или другие соответствующие документы.
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You can find tips and help with the preparation of a business plan at www.tajik-startups.com  
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